
Национальный тренинг по

подготовке к переговорам о потенциальном ССТ в регионе ЦАРЭС

Сессия 4:
Упражнение по подготовке к переговорам по услугам в 

рамках ССТ региона ЦАРЭС

Алматы, Казахстан

Май, 2023 год
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Набор задач 1 | 

Картирование двусторонних торговых отношений в 

сфере услуг

01

02

01

Национальные команды 

объединяются в 

подгруппы и 

фокусируются на одном 

из трех других торговых 

партнеров (см. 

следующий слайд)

02 Определите основные экспортные интересы в сфере услуг для 

каждого из ваших партнеров.

03
Определите основные интересы экспорта услуг каждого из ваших 

партнеров на ваш рынок

инструкции

04
Определите основные интересы экспорта услуг миру вашей страны и 

трех ваших торговых партнеров.

Используя данные ОЭСР, определите, насколько велики общие 

отношения в сфере торговли услугами с точки зрения экспорта услуг 

каждого торгового партнера другому.

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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Казахстан

Таджикистан

Узбекистан

Кыргызская 

Республика

Набор задач 1 | 

Картирование двусторонних торговых отношений в 

сфере услуг

Казахстан

Узбекистан

Кыргызская 

Республика

Таджикистан

Казахстан

Узбекистан

ТаджикистанКыргызская 

Республика

Казахстан

Узбекистан Таджикистан

Кыргызская 

Республика
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01
Набор задач 1 | 

Картирование двусторонних торговых отношений в 

сфере услуг

https://stats.oecd.org/Index.aspx?DataSetCode=BATIS_EBOPS2010
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01
Набор задач 1 | 

Картирование двусторонних торговых отношений в 

сфере услуг

ГРУ МОН

The OECD-WTO Balanced Trade in Services (BaTIS) dataset
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01

Решения

02

ГРУ МОН

Набор задач 1 | 

Картирование двусторонних торговых отношений в 

сфере услуг
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01

Решения

02

ГРУ МОН

Набор задач 1 | 

Картирование двусторонних торговых отношений в 

сфере услуг
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01

Решения

03

Набор задач 1 | 

Картирование двусторонних торговых отношений в 

сфере услуг

Всего =$11 220 
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01

01
Насколько велики отношения в сфере торговли услугами в 

каждой из двусторонних группировок?

02
Какие основные услуги торгуются между каждой из двусторонних 

группировок?

Ответы

Набор задач 1 | 

Картирование двусторонних торговых отношений в 

сфере услуг

03 Каков был самый большой экспорт услуг каждой страны миру?

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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02

01

Получите перечни ВТО ваших партнеров.

Найдите Перечень конкретных обязательств ВТО по услугам для вашего партнера по 

переговорам и загрузите его.

02

Просмотрите их перечни на предмет потенциальных проблем, 

связанных с переговорами.
Проверьте перечень ваших партнеров и определите 3 сектора, которые либо вообще не были 

включены в перечень, либо где различные способы поставки включены в перечень как 

«освобожденные от обязательств» или с ограничениями.

03

Проверьте любые сектора, которые вы определяете для 

последующих обязательств по ССТ
Узнайте, взял ли ваш партнер на себя более либеральные обязательства в этих секторах в 

последующих ССТ.

Инструкции

04

Выполните шаги 1, 2 и 3 по отношению к себе, чтобы предвидеть запросы 

от вашего партнера.
Найдите, загрузите и просмотрите свой собственный перечень и проведите анализ задач 2 и 3 

выше по отношению к себе. Затем проверьте эти сектора на соответствие последующим 

обязательствам ССТ.

Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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01
Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ

Казахстан

Таджикистан

Узбекистан

Кыргызская 

Республика

Казахстан

Узбекистан

Кыргызская 

Республика

Таджикистан

Казахстан

Узбекистан

ТаджикистанКыргызская 

Республика

Казахстан

Узбекистан Таджикистан

Кыргызская 

Республика
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02

ГРУ МОН

https://www.wto.org/english/tratop_e/serv_e/serv_commitments_e.htm

Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ

Пример

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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02

ГРУ МОН

Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ

Пример
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02
Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ

Пример
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02
Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ
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02
Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ
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02

03

Решения

ГРУ МОН

Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ
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02
Набор задач 2 | 

Найдите потенциальные области для переговоров

01
Удалось ли вам загрузить перечень вашего партнера? Есть ли 

проблемы?

02
Какие сектора вы определили как представляющие потенциальный 

интерес с точки зрения незавершенного потенциала либерализации?

03 Обнаружили ли вы какую-либо последующую либерализацию ССТ?

Ответы

04

Что произошло, когда вы выполнили эти шаги в отношении 

собственного перечня? Какие сектора вы обнаружили для 

потенциальной либерализации?

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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03

01

Определите соответствующие законы, правила и регулирующие органы

Основываясь на результатах Задания 4 предыдущего набора задач, просмотрите, какие 

законы и правила применяются к этому сектору на вашем рынке, а также какой 

государственный орган обладает юрисдикцией.

02

Определите интерес для защиты, который необходимо «отвоевать».

Определите, есть ли интересы частного сектора, с которыми необходимо 

проконсультироваться, будь то отраслевые ассоциации, органы по лицензированию или 

стандартизации, союзы, группы по эдвокаси (защите интересов) или НПО.

03

Определите наступательные интересы, которые могут вас поддержать

На основе анализа, выполненного в Задаче 2 предыдущего набора задач, можете ли вы 

определить, кто может представлять ваши экспортные интересы и кто представляет их на 

национальном уровне?

Инструкции

Набор задач 3 | 

Подготовить внутренние консультации

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
Алматы, май 2023 г.



02

03

Решения

Набор задач 2 | 

Найти соответствующие обязательства ВТО и ССТ

Примеры

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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03

01
Выяснили ли вы, какие законы и правила применяются к этому 

сектору на вашем рынке и какой государственный орган обладает 

юрисдикцией?

02 Какие интересы частного сектора, по вашему мнению, 

необходимо «отвоевать»?

03
Какие внутренние интересы, по вашему мнению, могут вас 

поддержать, и кто их представляет?

Ответы

Набор задач 3 | 

Подготовить внутренние консультации

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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04

01

Определите сектор и способ поставки и обязательство, которого вы 

хотите добиться

Используя предоставленный шаблон, сформулируйте запрос.

02

Преобразование запроса в обязательство, включенное в перечень

Опять же, используя предоставленный шаблон, сформулируйте, как желаемое обязательство 

может выглядеть в перечне вашего партнера, если оно будет реализовано.

03

Определите сектора и способы поставок, в которых вы можете предложить 

обязательства
На основе анализа, который вы провели по собственному перечню, выберите несколько 

секторов, по которым вы готовы сделать некоторые предложения своему партнеру по 

переговорам. Используя предоставленный шаблон, сформулируйте предложение.

Инструкции

04
Преобразуйте эти обязательства в язык перечня
Используя предоставленный шаблон, сформулируйте, как предложение, которое вы готовы 

сделать, может выглядеть в вашем перечне, если оно будет согласовано.

Набор задач 4 | 

Подготовка предложений и запросов 1-го раунда

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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01

Решения

Набор задач 4 | 

Подготовка предложений и запросов 1-го раунда

Шаблон запроса

Сектор:

Способ поставки

Требуемое 

обязательство

Д Д

Определите сектор и способ поставки и обязательство, которого вы хотите добиться



04

02

Решения

Набор задач 4 | 

Подготовка предложений и запросов 1-го раунда

Сектор или

подсектор

Ограничения на

доступ к рынку

Ограничения на

национальный режим

Дополнительные

обязательства

Название сектора 

услуг

Конкретный 

подсектор или 

виды 

деятельности 

(CPC № [ … ]  )

1) […]

2) […]

3) […]

4) […]

1) […]

2) […]

3) […]

4) […]

Преобразование запроса в обязательство, включенное в перечень

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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03

Решения

Набор задач 4 | 

Подготовка предложений и запросов 1-го раунда

Шаблон предложения

Сектор:

Способ поставки

Предлагаемое 

обязательство

Д Д
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04

Решения

Набор задач 4 | 

Подготовка предложений и запросов 1-го раунда

Сектор или

подсектор

Ограничения на доступ 

к рынку

Ограничения на

национальный режим

Дополнительные

обязательства

Название 

сектора услуг

Конкретный 

подсектор или 

виды 

деятельности 

(CPC № [ … ]  )

1) […]

2) […]

3) […]

4) […]

1) […]

2) […]

3) […]

4) […]

Трансформируйте предложение в обязательство, включенное в перечень

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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04

01
Покажите нам запрос, который вы сформулировали, используя 

предоставленный шаблон

02 Покажите нам, как вы преобразовали его в результат для перечня

03
Какие отрасли вы предложили для дальнейшей либерализации и 

покажите нам предложение, которое вы сделали с помощью 

шаблона

Ответы

04

Набор задач 4 | 

Подготовка предложений и запросов 1-го раунда

Покажите нам, как вы преобразовали это в результат для перечня

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
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05 Заключение | Обобщение и выводы

«Валютой» переговоров об услугах является внутреннее регулирование, что означает, что они 

зачастую находятся за пределами юрисдикции и компетенции министерства торговли. Важное 

значение имеет межправительственное сотрудничество.

02

Данные о торговле услугами не столь полны и надежны, как в случае торговли товарами, что дает 

гораздо меньше уверенности участникам переговоров и их правительствам. Эта ситуация 

медленно улучшается, и уже в течение нескольких десятилетий предпринимаются попытки 

восполнить пробел в данных.

01

Планирование обязательств – это сложная задача и она требует некоторого понимания 

различных способов поставки и того, как сформулировать любые желаемые запреты, 

ограничения или пространство для политики, которые вы хотите сохранить.

03

Подход с положительным перечнем, который мы здесь изучили, постепенно отступает, поскольку 

все больше и больше ССТ выбирают более либеральную архитектуру отрицательного перечня.
04

Национальный обучающий семинар по подготовке к переговорам 
Алматы, май 2023 г.
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